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Editorial

Parece mentira, pero ya ha pasa-
do un afio desde que tomé posicién de
la Presidencia de este llustre Colegio.
Mucho he trabajado y muchas las horas
dedicadas a él, tantas que si no fuese

por el aliento que me dan los compafie- MANUEL
ros y las ventajas que vemos, me hubie- ARRIZABALAGA
se sido imposible continuar en esta for- GARCIA
e Presidente

La mision principal de esta misiva
va destinada a AGRADECER con todo
mi corazdn a todos esos compafieros
que leen la revista y hacen uso poste-
rior de ella, bien sacando provecho a algo de lo que en eila se ofrece, en
beneficic propio, bien en sus comentarios positivos en la calle sobre el con-
tenido de la misma y de los acuerdos firmados con diferentes 9stamentos
SIEMPRE EN FAVOR DEL AGENTE COMERCIAL

Quiero trasladaros mi agradecimiento y mi enorme satisfaccion de ver
como cada dia nuestro colectivo se esta uniendo mas. Cuando al dia si-
guiente de conocerse el acuerdo firmado con la Empresa de Informatica
que hablamos decidido seleccionar y firmar proyecto de impartir unos cur-
s0s, me comentan en nuestras-Oficinas... Manuel que se nos ha pasado el
cupo de inscripcién en casi el doble, en un solo dia.

Companeros, particularmente yo no habia conocido esto nunca. En fa
calle no he visto nada mas que apatia a nuestra profesion y hacia el Colegio.
Hoy veo con admiracion que la Juventud es la primera que me saluda con
carifio y me da animos para seguir.

Veo como me esta respondiendo todo el colectivo incluso la Provincia
y con gran entusiasmo por cierto, y esto es lo méximo a lo que puede
aspirar un Presidente, a que el Barco navegue y la tripulacion vaya contenta
hasta el puerto.

Al igual que en otras ocasiones he tenido que recriminar, de alguna
manera, a alguien ¢ alguna situacién aqui en estas paginas, también consi-
dero un deber el AGRADECER y ELOGIAR, a la buena respuesta é interés que
se estan tomando todos Vds. por nuestro Colegio.

Un abrazo.
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MIGUEL
SERRANO
NAVARRO

Secretario

El Bien Hablar

ué es el habla?. Es sencillamente articular palabras, para entende-
mos mutuamente.

Desde que empezaron las primeras transacciones comercia-
les, hace ya muchos afios, sigue siendo el habla el eslabon principal
entre el vendedor y el cliente. Los Agentes Comerciales somos el
enlace entre la Empresa y el Cliente. Nosotros debemos ser sobre
todo comunicativos a la vez que abiertos y amables, no nos debe
faltar la facilidad de expresion.

~ Los que nos dedicamos a esta profesién debemos conversar
con soltura, guardando la distancia y buenos modales con el cliente,
aunque a muchos se les considere a la vez clientes y amigos, es
nuestro deber saber escucharles y hablarie con naturalidad y simpa-
tia, éste es el medio que aln nos valemos para convencer al cliente
de los productos que le ofrecemos, esta tarea o que hacer no es tan
facil como algunos se figuran.

En obrar y hablar correctamente, estd la clave de un buen ven-
dedor. No debemos llevarnos una leccidn aprendida, ya que cada
cliente necesita un trato diferente segin sea su carécter, gustos,
cultura, medios econémicos etc.

De gran importancia es, que nosotros nos adaptemos a las
circunstancias de cada momento, asi como conocer al cliente para
un feliz desarrollo de estas relaciones lo que beneficiara a la empresa
COmO a nosotros mismos.

Los que nos dedicamos a esta noble profe-
sion, debemos tener en cuenta entre otras muchas
cosas, que para hablar con el cliente lo debemos
hacer en un tono no demasiado alto ni demasiado
bajo, ni incluir «tacos nipalabras soeces « en nues-
tra conversacion, es nuestro deber escuchar con
atencion los argumentos del comprador y no olvi-
dar nunca que tiene sus razones, las que hay de
respetar y comprender.

Siendo este un deber para ejercer con triunfo
esta profesion de la cual nos sentimos orgullosos,
los que amamos este trabajo.




75 Aniversario de la
Constitucion de los
Colegios Oficiales de
Agentes Comerciales

El Colegio Oficial de Agentes Comerciales de la Provincia de Cor-
doba y su Junta de Gobierno, presidida por D. Manuel Arrizabalaga
Garcia, dan cuenta de una de las etapas mas trascendentes y cruciales
para la profesion de Agente Comercial. Durante todo este ano de
2001 la Colegiacion celebra el 75° Aniversario de la creacion y cons-
titucion de los Colegios Profesionales de Agentes Comerciales, regu-
lada por Real Decreto Ley de ocho de enero de mil novecientos vein-
tiséis. Es un momento clave para la reflexién.interna y para el conoci-
miento publico de una de las carreras profesionales con una clara
incidencia en el “progreso” y él “estado del bienestar” de la sociedad
a través de toda su historia.

Actualmente la carrera profesional de Agente Comercial, ofrece
grandes posibilidades laborales a personas jovenes que buscan su
primer empleo. E! Certificado de Profesionalidad de Agente Comer-
cial, establecido por Real Decreto Ley de veintiséis de febrero de mil
novecientos noventa y nueve, implanta los requisitos minimos de la
ocupacién de Agente Comercial, abriendo el camino hacia progra-
mas académicos oficiales mas elevados y pone de manifiesto la obli-
gatoriedad de colegiacion para el ejercicio profesional.

Para acceder a la profesion “es necesario, en primer lugar, cum-
plir con unos requisitos minimos de titulacion académica reglada,
que una vez demostrados, dan paso a la realizacién de las “Pruebas
de Aptitud y Competencia”, que el Consejo General de los Agentes
Comerciales de Espana, establece para todos y cada uno de los Co-
legios que integran el Estado Espafiol. Una vez superada dicha prue-
ba, el Ministerio de Economia y Hacienda, y en su nombre el Director
General de Comercio Interior, y a peticién del Consejo General de los
Colegios Profesionales de Agentes Comerciales de Espania, expide el
Titulo de Agente Comercial, que faculta para el ejercicio de la profe-
sidn.”

Actualmente uno de los retos mas importantes, es dar a cono-
cer y promocionar la profesién dentro de los jovenes. Un dato a tener
en cuenta es el incremento de jovenes, que acceden a la profesion
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con alguna de las licenciaturas o diplomaturas oficiales de empresa-
riales o marketing, entre otras; dato por otra parte I6gico, ya que la
Agencia Comercial ofrece un campo de actuacién amplio, pero a la
vez especializado, siendo la formacion un elemento clave.

Otro de los principales objetivos del Presidente y su Junta de
Gobierno es la formacion de los colegiados, en temas de gran interés
para la profesion, como por ejemplo: Internet, Marketing, Técnicas
de Ventas, Inglés Comercial, Introduccién al Euro, etc. ...

Las nuevas tecnologias son también una de las herramientas
clave para el ejercicio profesional. Es por ello por lo que se ofrece un
“Servicio de Asesoramiento”, a tendido por el personal de la oficina
colegial y orientado a temas informaticos e Internet entre otros.

El Colegio Profesional de Agentes Comerciales de la Provincia
de Cordoba, abre sus puertas a toda la sociedad, en este afio tan
significativo, y apuesta fuerte por la Agencia Comercial, especialmen-
te, invita a todos lo jévenes a formar parte de uno de los colectivos
que mas “riqueza” genera en términos generales. La carrera profe-
sional de Agente Comercial valora profundamente la aptitud personal
del individuo — en consonancia con su Cédigo Deontolégico-, que
quiere formar parte de la colegiacion.

Hoy dia, en que se imponen criterio de “liberalizacion de merca-
dos y globalizacién”, podemos constatar que parala Agencia Comer-
cial no ha supuesto ningtin trauma, pues a la profesion se puede
acceder desde diversas titulaciones académicas, pero con una mis-
ma aptitud y competencia; reconduciendo, a través de este canal,
recursos humanos, hacia sectores que lo necesiten, siempre dentro
del Comercio.

Desde aqui el Colegio Oficial de Agentes Comerciales de la Pro-
vincia de Cordoba, se orienta a toda la sociedad y a todos los secto-
res que conforman el Comercio y brinda su mas estrecha colabora-
cion e interés para trabajar por el progreso de Cordoba.
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Andando el Camino

Hacia el afio 1.959, el editor Francisco Casanovas, de Barcelona,
lanzé una coleccion de libros bajo la denominacion genérica de “GUIAS
PROFESIONALES”, y tuve la oportunidad de hacerme con un ejemplar que
circuld en aquellas fechas con el titulo de MANUAL DEL AGENTE COMER-
CIAL.

Mucho ha llovido desde entonces y muchas novedades han ido lle-
gando a nuestra profesién; informatica, telefonia fija y movil y en fin una
serie de elementos que han venido a facilitar y mucho nuestra actividad.

Pero lo que verdaderamente me ha vuelto a llamar la atencidn es el
hecho de que los valores fundamentales de nuestra profesion, la honra-
dez, la sinceridad, el espiritu de servicio, el orden en nuestros despachos
en definitiva un talante, una actitud que estén presididas por la autentici-
dad, estos valores siguen siendo los mismos y de la misma manera que
aun podermos sustituir todas las técnicas y todos los aparatos de los que
nos hemos rodeado, los valo-
res humanos no podemaos sus-
tituirlos con nada.

Como muestra de esto,
voy a transcribir algunos pa-
rrafos de este libro que para
mi sigue siendo un tesoro.

“Salvando los momentos
de penuria o escasez, la nor-
malidad del mundo de los ne-
gocios descansa sobre una
competencia cada dia mas
activa. Tanto es asi que no hay

CARLOS
REYES
GARCIA
Expresidente
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negocio que en este aspecto, no tenga planteado el dilema: Vender o no
vender, esta es la cuestion.

Por este motivo las empresas buscan un buen Agente Comercial
como Didgenes buscaba al hombre.

(Qué entendemos por un buen Agente Comercial? Ni mas ni menos:
El que tiene un sentido profesional de su mision, - de su alta mision comer-
cial- y sabe mirar los intereses ajenos como intereses propios: el que ante
el cliente sabe “representar” confianza y buen servicio, el que ante las
empresas representadas sabe demostrar capacidad y compenetracion;
El que por profesionalismo hondamente sentido hace honor a su clase,
prestando un servicio social y econdmicamente (til.

Sigue flotando en el aire la necesidad de buenos vendedores (hay
mentones de anuncios solicitandolos), pero buenos Agentes Comercia-
les, que sepan hacer de las representaciones un negocio genuino con
aquellas caracteristicas de reciprocidad que son la garantia de todo buen
negocio, servicio y beneficio mutuo.”

Ahora que nuestro Colegio celebra su 75% aniversario, es bueno mi-
rar, en este sentido, hacia atras y constatar que hay valores que son
inmutables

Un abrazo.




Felicidades

Felicidades; Esta es la palabra correcta en estos dias que cele-
bramos el 75 aniversario de nuestra colegiacion, esta es una efe-
mérides que enorgullece al colectivo de Agentes Comerciales de
Cérdoba que cumple 75 afios de una colegiacion tan deseada.

No es nuevo la figura del Agente comercial, ya desde tiempos:
muy remotos la presencia del intermediario entro el fabricante y el
cliente era imprescindible, la presentacion del
articulo y el llegar a un acuerdo entre ambas
partes era la labor del colegiado, que mas de
una vez llegar a ese acuerdo era harto. dificil,
pero al fin se conseguia con la eficacia y sa-
ber del Agente comercial que con su sabiduria
hacia ver a las dos partes lo interesante que
era que aquella operacion quedara cerrada

EI'15 de junio de 1926 se constituye de
manera oficial el Colegio Oficial de Agentes
Comerciales de la Provincia de Cérdoba por
disposicion del Ministerio de Trabajo y con el
decreto del Ministerio de Agricultura, Industria
y Comercio de fecha 26 de Diciembre de 1927
se establece, el Reglamento de los Agentes
Comerciales, desde entonces nuestro colecti-
vo esta representado en todos los estamentos.

Son 75 anos que. oficialmente estamos
reconocidos, pero son muchos mas en los que
hombres y mujeres se mueven por los cami-
nos con ilusién y esperanza. Nos felicitamos y
felicitamos al Colegio de Cérdoba por suince-
sante labor.

ANTONIO
LOPEZ
GUERRERO
Vicepresidente

OIMYSHIAINY G/ YdlX3 « EQOPIOT



Boletin Informativo Agentes Comerciales

10

ANDRES
GARCIA-
AREVALO
BENITEZ
Ex-Asesor
Juridico

Retazos de Ia
Historia del Colegio
de Agentes
Comerciales desde
la Asesoria Juridica

Un aniversario suele ser un motivo de regocijo, siempre que
los hechos que se conmemoren sean unos acontecimientos rele-
vantes en o agradable de su historia.

Indudablemente, la historia de este Colegio constituye un cons-
tante y pleno éxito en todas sus actuaciones, por cuyo motivo es
sobradamente merecida esta celebracion del 75 Aniversario des-
de que se fundé.

Como principio, hemos de decir que este colegio cordobés
fue el primer Colegio de Agentes Comerciales que tuvo casa pro-
pia; ya que los restantes colegios de Espana, tenian instaladas sus
respectivas sedes en domicilio y locales arrendados. Y esta afirma-
cidn, la repetia orgullosamente el entonces Presidente D. Salvador
Fernaitlez Caparrés.

Mas tarde, se constituye el Servicio Juridico gratuito para los
senores colegiados; y cuyo cargo, ostento al principio el Letrado de
este ciudad D. Francisco Yllescas, el cual pasaba la consulta en su
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propio domicilio de la calle Jests y Maria de esta localidad, donde
recibia a los colegiados que “de vez en cuando” acudian a su despa-
cho.

Posteriormente, y ya en el mes de marzo de 1965, se consti-
tuye formalmente el “Servicio Juridico” en todos los Colegios de
Agentes Comerciales de Espana.

Y en su consecuencia, la Junta de Gobierno de este Colegio
de Agentes Comerciales de Cordoba, me designa como Letrado y
Asesor Juridico de este Organismo, seglin aparece en la comunica-
cidn que se me hace mediante oficio fechado el dia 10 de marzo de
aquel afio, y que a continuacion se transcribe:

PLAZA DE RAMON Y CAJAL, 8
APARTADO 71
TELEFONG 222454

COLEGIO GFICIAL DE AGENTES COMERCIALES
; DE LA
FROVINCIA DE CORDOBA

L 2

1,130,

Regiatic de falida n®,

Nos place comnicarie que en la se-
sidn celebrada por esta Junta de Gobler
no sl pasado dfa 4, se tomd el acuerdo
de pombrar & Vd. Asesor Jurfdico de es
te Orgesnismo, con las condiciones pre-
vigtas en el contrato que deberd asus-
cribir con nuestro Presidente,

Lo, que nos complacemns &I trasladar
le para su conocimiento y afectas.

pios guarde a V&, muchos afios.

cdrdoba, 10 de lisrzo de ;I..%ﬁ\-

EL PRESIDENTE, 3L ECRETIRION
g o2 Z‘; /J:’,Qvé:ﬂ%m’
= S - - St DA

AR 24 R
B

sr. don Andrés Garefa-arévalo penftez .- Abogado
L,LoCALIDAD
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Desde aguella fecha, he venido desempefando dicho cargo con
la maxima satisfaccion, y a lo largo de dicho tiempo tendria infinitas
anécdotas para relatar en estos retazos de historia; ya que, durante
muchos afios, este Letrado formé parte del Tribunal que examinaba
a los sefiores que deseaban colegiarse, al objeto de conocer su
capacidad y actitud para el ejercicio de la profesion.

Y asi recuerdo, que un candidato para colegiarse, al someterse
a mi prueba le formulé una sencilla pregunta que consistia en que
me explicara lo que era un cheque bancario. Y el individuo me con-
testé que se dedicaba a representar melones, y que no le hacia
falta saber lo que era “un cheque”, ni “un choque”, porque él se
limitaba a entregar los melones con una mano y recoger el dinero
con la otra...

Otro hecho digno de mencién fue que, en los primeros tiempos
de la fundacién de este Colegio, existié un Servicio Médico para los
colegiados que lo precisaban. Y para prestar este servicio, el pa-
ciente necesitado solicitaba del Colegio la debida autorizacion es-
crita para visitar al medico que, en aquel entonces, lo era el Dr. Don
Nicolas del Rey Padilla; y con esta autorizacion, el enfermo acudia
al mencionado facultativo para ser reconocido y examinado-de to-
das sus dolencias. Y una vez que dicho Doctor terminaba las aten-
ciones con el paciente, pasaba sus Honorarios al Colegio de Agen-
tes; aunque, en multiples ocasiones, el referido facultativo dispensé
sus honorarios a este Colegio.

Todos estos datos, son conocidos por mi gracias a las conver-
saciones que yo mantenia con el Presidente de aquellos anos D.
Salvador Fernandez Caparros.

Podria seguir contando anécdotas durante mucho tiempo mas,
pero considero que debo de terminar haciendo honor a este 75°
Aniversario, sin olvidar al hermoso homenaje que este Colegio me
dispens6 en mi despedida al finalizar el pasado ano 2000, y reiterar
las gracias.
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Entrevista publicada en el diarioc CORDOBA el
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|Anoche ‘comenzé

el «
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iconferenclas organizado por

En el aalén dc actos de Ia
Camara Oficial de Camercio.

. comienzo anoche, con nutri-

' da concurrencia de profesio |-

nales, el ciclo de conferencias
que sobre ¢f tema general de
raereiate, ha PLganisada el Cb
legio- odcm de :Agentes Co-
merciales de Cordoba, 'I'am-

bidn estaban tes Jos in
tegrantes deo lz Juntz de Go
§
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No podemos pasar por alto, ni omitir el ciclo de
conferencias que organizoé el Colegio Oficial de Agen-
tes Comerciales de esta ciudad, y que comprendie-
ron los dias 11, 12, 13, 14 y 15 de diciembre del
ano 1967, en el Saldon de Actos de la sede de la
Camara de Comercio de esta localidad, a cargo de
varios profesionales, comenzando el ciclo D. Andrés
Garcia-Arévalo Benitez.

Diario Cérdoba, 12-diciembre-1967

.eIndusmadaCdrduba.dxé-

'; %mmlﬁ’ lgl.ey o ods
. e

Comerclales
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SGB'RE «ELI?EIE“HO EN TﬂRNO }UL AGENTE COMERCIAL»

blemo de d:cha entidad, con -
Emdente don Mlgue'l SaJ -

‘_Esta pnmem oonferemaé‘;
cargo del abogado
. jefe de los servicies

“estuvo a

cos del Colegio, don
Garcia-Arévalo Benftez,
cuzal abordé admirablemente
el tema «E)] Derecho en tor
‘7o 8l agente comercials,

El orador irat6, en primer

“lugar, de Ia definicién de
agente -cornercial,  haciendo

tm breve resumen de las dis
pus:cmna‘s que concreian y
eterminan la condicidén de
esta personalidad profesio-

nal, comentando los textos le

te comercial, y las facultades
de Ios mismos.

Como segundo pumto, el di
sertante determiné las cuali
dades que debe reumir el in
.dividuo para estar facultado
en el cjercicio. Refiriéndose
al Codigo de Comercio y a-las.
-disposiciones complementa-
rias, disefié con claridad los

“requisitos que se deben, re-| |
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Dot scnerdo $¢ D, £,
£1 Hlcalde Presidente, £l Secreiario Seneral,




Breve Historia del
Colegio

—datos sacados de los libros de actas-

Por Real Decreto del Ministerio de Trabajo, Comercio e Industria de
fecha de 8 de Enero de 1926, publicadoen la Gaceta del dia 9, se creala
colegiacion oficial obligatoria.

OMYSYIAINY G/ Yi1X3 o BqOpIOD

El dia 15 de Junio de 1926, se constituye de una manera oficial, el
Colegio Oficial de Agentes Comerciales de la Provincia de Cordoba, ate-
niéndose a la disposicién del Ministerio de Trabajo de fecha de 24 de
Mayo aprobando el reglamento provisional porque se han de regir los
Colegios y su Junta Central. Como consecuencia a la misma disposicion
se procedié a nombrar a la 12 Junta de Gobierno, recayendo en los si-
guientes colegiados:

Presidente : D. Antonio del Pozo Yusta
Vicepresidente: D. Francisco Jurado Moreno
Tesorero: D. Ricardo Jiménez Lopez
Contador: D. Rafael Gémez Garcia
Secretario: D. José Medina Navajas
Vocales: D. Rafael Jiménez Alonso
" D. Santiago Garcia Gonzalez
. D. Antonio Castro Medina
“ D. José de Gabriel y Costa
“ D. Serafin Garcia Escribano
“ D. Francisco Rosas Romero
“ D. Ambrosio Putsé Copp
“ D. Salvador Gémez Garcia
“ D. Valeriano Ortega Blanco
¢ D. Fernando Cerezo Rodriguez

En su primer afio el Colegio tenia 165 colegiados, y la cuota estable-
cida era de 5 ptas. mensuales.
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Reproduccion de las Actas de Constitucion del
Colegio Oficial de Agentes Comerciales de Cérdoba



El 21 de Febrero de 1942 se aprueba por decreto del Ministerio de
Industria y Comercio, el Reglamento del Cuerpo de Agentes Comerciales,
en sustitucion del de 7 Noviembre de 1931.

El dia 30 de Mayo de 1942 toma posesion de la Presidencia D.
Salvador Fernandez Caparrds, colegiado desde el afio 1927.

La Junta de Gobierno queda constituida por:

Presidente : D. Salvador Fernandez Caparros
Vicepresidente: D. Juan Joseé Prieto Iglesias
Secretario: D. Rafael Aimazan Haro
Contador: D. Eduardo Tapia Olivera
Tesorero: D. Olegario Tort Oller
Vocales: D. Antonio Ruiz Trenas
3 D. Rafael Romero Fernandez
" D. Antonio Castillo Morillo

! D. José Gonzalvez Escribano
5 D. Francisco Alonso Luna
D. Francisco Torres Ruiz
D. Rafael Sanchez Nunez
“ D. Jesus Urrutia Cabezdn
“ D. Ricardo Lanti Criado

Segln la circular n® 32 de 3 de Diciembre de 1942, de la Junta
Central, se ha aprobado el Reglamento de Régimen Interior de los Cole-
gios por el Dr. General de Comercio, con fecha 26 de Octubre.

La circular n® 33 de la Junta, establece que la cuota de ingreso para
los colegiados a partir de Enero de 1943, sera de 250 ptas.

A partir de 1° de Enero de 1943 todos los Colegios de Espafia, han
de pertenecer a la Caja de Auxilio.

En el mes de Abril de 1944, la sede social del Colegio se traslada a
la calle Pérez de Castro, n° 18.

La Circular n® 80 de 27 de Diciembre de 1944 de la Junta Central, ha
acordado qgue la Colegiacion Oficial de los Agentes Comerciales, se sitie
bajo el amparo de la Santisima Virgen de la Esperanza y celebrar la fiesta
titular el dia 18 de Diciembre de cada ano, estimulando a los Colegios a
entronizar solemnemente a la Virgen en sus sedes sociales.

En Enero de 1945 la llustre Hermandad y Cofradia del Santisimo
Cristo de la Sentencia y Maria Santisima de la Esperanza, de la parroquia
de San Nicolas, nombra Hermano Mayor Honorario al Colegio.

También es nombrado el Colegio, Hermano de Honor, por la Herman-
dad de Nuestra Senora de la Esperanza.

El colegio en su reunion del dia 30 de Junio de 1945, acuerda la
compra de una casa para la sede social de este organismo, en la Plaza de
Ramén y Cajal n°® 10, antigua Plaza de San Felipe, en la cantidad de 59.000
ptas, y facultando al Presidente Sr, Caparrgs para hacer la escritura de
compraventa, por lo que se convierte en el primer colegio con sede pro-

pia.
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La Junta de Gobierno en su sesion del dia 15 de Junio de 1946,
acordd nombrar al Presidente de la Junta Central, D. Gregorio Sanchez-
Puerta y de la Piedra, Presidente Honorario de este Colegio, distincion
que le fue entregada el dia 28 de Septiembre.

El dia 28 de Septiembre de 1946, se inaugura la nueva sede social,
siendo el primer Colegio de Espana que lo poseyera en propiedad, asis-
tiendo las autoridades de la capital, el Presidente, Vicepresidente y Secre-
tario de ia Junta Central, Presidente del Colegio de Sevilla, asi como los
colegiados de la capital y provincia, a los que se les habia invitado median-
te una circular y en la prensa local.

El nuevo domicilio consta de tres plantas : la baja dedicada a Oficinas
y despacho de empleados; Ia primera a Sala de actos de la Junta de
Gobierno y la segunda a sala de Grupos, Biblioteca y Archivo.

Se acuerda por la Junta de poner en el nuevo domicilio, una placa
conmemorativa con ia fecha de la adquisicion y los nombres de los miem-
bros de la Junta de Gobierno. (Esta placa aln existe en las oficinas del
Colegio).

También en este ano, la Junta Central de Colegios de Agentes Co-
merciales de Espaiia, celebrd un Pleno en las dependencias de este Cole-
gio de Cdérdoba.

Al final de este afio, hay 68 colegios constituidos vy 30.265 Agentes
Comerciales inscritos.

La Caja de Auxilio que en 1940 disponia de un efectivo de 30.204,29
ptas, al dia de hoy dispone de 2.500.000 ptas.

Con fecha de 27 de Diciembre de 1946, se recibe un oficio de la
Junta Central, en la que informan de que en atencidn a la labor que viene
realizando en su cargo de Presidente, D. Salvador Fernandez Caparrds,
cuya actuacion ha culminado recientemente en la construccion de! edifi-
cio social propiedad del Colegio y en prueba del justo reconocimiento a la
labor desarrollada , el Pleno de la Junta Central acordd por aclamacion
otorgarle el nombramiento de PRESIDENTE HONORARIO PERPETUO DEL
COLEGIO OFICIAL DE AGENTES COMERCIALES DE CORDOBA , y asi mis-
mo que su nombre figure en la lista de sus colegiados con el n°1, perma-
nentemente, para que sirva de ejempio y estimulo de todos lo colegiados
de esta provincia.

Con motivo de este nombramiento y para la entrega
de un pergamino, se celebré una comida de hermandad
el dia 4 de Mayo de 1947, en el Parador de Turismo la
Arruzafa, al que asistieron el Presidente, Vicepresidente
y Secretario de la Junta Central, Junta de Gobierno del
colegio y numerosos companeros.

En dia 2 de Junio y con la recaudacion efectuada en
esta comida, se obsequid en la caseta “los Intimos” con
una comida , a 200 ninos pobres de entre los barrios
mas populares de la ciudad.

Como nota curiosa , en la sesién de la Junta del dia
1° de Septiembre de 1947, se guardé un minuto de silen-
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El colegio en su reunion del dia 30 de Junio de 1945, acuerda la
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que le fue entregada el dia 28 de Septiembre.
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ptas, al dia de hoy dispone de 2.500.000 ptas.
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mo que su nombre figure en la lista de sus colegiados con el n°1, perma-
nentemente, para que sirva de ejemplo y estimulo de todos lo colegiados
de esta provincia.

Con motivo de este nombramiento y para la entrega
de un pergamino, se celebré una comida de hermandad
el dia 4 de Mayo de 1947, en el Parador de Turismo la
Arruzafa, al que asistieron el Presidente, Vicepresidente
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cio, por la muerte del torero Manuel Rodriguez Sanchez “Manolete”.

Segun un oficio de la Junta Central, autoriza al Colegio a establecer
el cobro de la cuota minima colegial en diez pesetas mensuales.

El dia 18 de Diciembre de 1948, tuvo lugar en la iglesia parroquial de
Santa Marina, el solemne acto de bendecir y consagrar la nueva imagen
de nuestra Patrona, la Santisima Virgen de la Esperanza, a cargo del Ca-
nénigo de la Catedral, D. Antonio Garcia Laguna.

El 31 de Diciembre de 1949 el Colegio tenia el censo de 1.167
colegiados.

La Junta Central en su sesion del dia 23 de Noviembre de 1950,
acordo concederle al Sr. Fernandez Caparrés, la Medalla de la colegiacion
en su categoria de plata.

En 1° de Enero de 1951, se eleva la cuota de inscripcion en el
colegio, a 650 pesetas.

En este ano se crea la Caja de Pensiones, dotada con fondos de este
colegio, para atender a aquellos colegiados, que por no haber alcanzado
fas condiciones exigidas por la Junta Central, no pueden disfrutar de mo-
mento, de la pensién correspondiente.

La Junta faculta al Sr. Fernandez Caparrds, para que asista a los
actos a celebrar en Madrid, por fa Junta Central con motivo del 25 aniver-
sario de la creacion oficial de la Colegios.

En dichos actos le fue entregado Diploma y medalla de Plata de la
Colegiacidn, por la fructifera labor de este colegio.

En nuestro colegio se celebraron los actos, el dia 21 de Diciembre
de 1951, con una sesion extraordinaria.

“Afinales de este ano la Caja de Pensiones del Colegio, tiene un capi-
tal de 60.000 ptas.

En Enero de 1953, la comision municipal de Ferias y Festejos, intere-
sa al colegio, la cesidn de la Accidn del sindicato de Iniciativas y Turismo,
que poseiamos, con el fin de facilitar la adquisicion de la finca la Arruzafa,
para instalar en la misma el Parador Nacional.

De acuerdo con la circular n° 314 de nuestra Junta Central, fecha de
10 de Febrero de 1954, se verificaron las elecciones para designar las
distintas Presidencias de Grupos, que recayeron en los sefiores siguien-
tes:

Seccién 13- D. Pedro Tevar Sancho
Seccion 22.- D. Antonio Gomez Gomez
Seccion 3°.- D. Manue! Ruiz Aguilar
Seccion 4°.- D. Pedro Poveda Molina
Seccion 5°.- D. Luis Zea Martinez

Seccién 62.- D. Antonio Luna Ramos
Seccidn 7°.- D. Miguel Carmona Canadillas
Seccion 8%~ D. Manuel Alijo Enciso
Seccidon 9%.- D. Francisco Rodriguez Lopez
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Seccion 10%.- D. Juan Sierra Mendoza
Seccidn 112.- D. Juan Benitez Tamajon
Seccion 122.- D. Julidn Fernandez Cabrera

Durante los afos 1953-54, la Caja de Pensiones del Colegio, paga
de sus fondos mas de 93.000 ptas, y por subsidios por fallecimiento
37.000 ptas.

Por otro lado la Caja de Auxilio de la Junta Central pago en pensio-
nes, la cantidad de 259.798 ptas.

Se constituyeron Juntas Delegadas en los pueblos de Baena,
Bujalance, Fernan Nufiez, Lucena, Montilla, Pefiarroya-Pueblonuevo, Priego,
Puente-Genil, Rute, Villanueva y Pozoblanco.

En el afio 1954 se realiza una reforma en el domicilio social, ya que
desde el afio 1946 en que se ocupd el inmueble, no se le habia realizado
ninguna mejora para el mejor desenvolvimiento de sus actividades.

La circular n° 322 de la Junta Central de 10 de Mayo del mismo afio
. establece que para ingresar en el Colegio , los aspirantes tienen que
hacer una prueba de aptitud, con el fin de dignificar nuestra profesion.

En este ano se acuerda encargarle al pres-
tigioso escultor D. Amadeo Ruiz Olmo, que haga
un busto del Presidente del Colegio, Sr.
Fernandez Caparros, en marmol de Carrara.

La colocacion de dicho busto se realizo el
dia 3 de Octubre de 1954, en el salon de actos
del Colegio y a la misma asistieron el Presiden-
te de la Junta Central, Sr. Gregorio Sanchez
Puerta junto con miembros de su Junta, asi como
todos los miembros de la Junta de Gobierno del
Colegio. A continuacién se celebrd un almuerzo
para celebrar dicho acto, en el restaurante el
Brillante.

Como nota curiosa en Mayo de 1955, se entrega un donativo de
2.500 ptas., al Cérdoba Club de Futbol, en concepto de ayuda por la mala
situacion econdmica, que atraviesa el Club.

En Agosto de 1955 se acuerda la adquisicion de una imagen de la
Santisima Virgen de la Esperanza de 150 cm, al fabricante de Olot, D.
Manuel Serquella, en la cantidad de 4.225 pesetas, tras las entrevistas
celebradas entre el Sr, D. Fernandez Caparrés, vocal Sr, Lama Alvarez, y
el capellan de la iglesia de San Rafael, D. Antonio Garcia Laguna.

En el mes de Diciembre se deposita en la Iglesia del Juramento de
San Rafael, en presencia del Sr. D Fernandez Caparrds, (presidente del
colegio), Sr. Garcia Laguna (capellan de la iglesia), y el Sr. Arrdspide
Olivares {hermano mayor de la hermandad de San Rafael), y se organiza
una fiesta religiosa para la exposicion de la citada imagen y darle culto.

La Camara de Comercio de Cordoba, contribuye con la cantidad de
500 pesetas, para los gastos que originen con motivo de la construccion
de un trono para la Virgen.
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Colegio. A continuacién se celebrd un almuerzo
para celebrar dicho acto, en el restaurante el
Brillante.

Como nota curiosa en Mayo de 1955, se entrega un donativo de
2.500 ptas., al Cérdoba Club de Futbol, en concepto de ayuda por la mala
situacion econdémica, que atraviesa el Club.

En Agosto de 1955 se acuerda la adquisicidn de una imagen de la
Santisima Virgen de la Esperanza de 150 cm, al fabricante de Olot, D.
Manuel Serquella, en la cantidad de 4.225 pesetas, tras las entrevistas
celebradas entre el Sr, D. Fernandez Caparros, vocal Sr, Lama Alvarez, y
el capellan de la iglesia de San Rafael, D. Antonio Garcia Laguna.

En el mes de Diciembre se deposita en la Iglesia del Juramento de
San Rafael, en presencia del Sr. D Fernandez Caparros, (presidente del
colegio), Sr. Garcia Laguna (capelldn de la iglesia), y el Sr. Arrdspide
Olivares (hermano mayor de la hermandad de San Rafael), y se organiza
una fiesta religiosa para la exposicién de [a citada imagen y darle culto.

La Camara de Comercio de Cérdoba, contribuye con la cantidad de
500 pesetas, para los gastos que originen con motivo de la construccion
de un trono para la Virgen.




El dia 20 de Diciembre de 1977, se inaugura la hueva sede social del
Colegio, con asistencia del Presidente y miembros del Consejo General,
autoridades civiles y militares de la ciudad y numerosos colegiados.

El 30 de Diciembre de 1977, se aprueba el nuevo Estatuto General
de los Colegios de Agentes Comerciales de Espania.

En Marzo de 1979, la cuota de inscripcion en el Colegio es de 6.000
pesetas.

En el mes de Junio de 1980, ef Colegio tenia en censo de 2.415
colegiados.

Es elegido Vicepresidente primero del Consejo General, el presiden-
te Sr, Salcedo Hierro, por fo que al no poder atender a dichos cargos a la
vez, cesa como Presidente de este colegio. Se procede a la votacién para
este cargo, recayendo la Presidencia en el vocal 1° D. Carlos Ortiz Costi.

|.a Junta de Gobierno gueda constituida por:

Presidente : D. Carlos Ortiz Costi
Vicepresidente: D. Fernando Rodriguez Alcala
Tesorero: D. Diego Molinero Mondejar
Contador: D. Juan Bonilla Diaz
Secretario: D. Mariano Alonso Luna
Vocales: D. José Rodriguez Perales

D. Francisco Herzog Galiot
“ D. Norberto Martinez Ibanez
“ D. Pedro Ibafez Serrano
“ D. Manuel Arrizabalaga Garcia
“ D. José Corraliza Rico
“ D. Manuel Pérez de la Lastra y Villasenor

En Mayo de 1981, la Caja de Auxilio dependiente del Consejo Gene-
ral, mediante una auditoria de la firma Herus Consulting, S.A., suspendi6
en todos los Colegios los pagos de pensiones y se procedid a su disolu-
cion.

Por el Consejo General le ha sido concedida la medalla de Plata a la
colegiacion, al vocal 4° de esta Junta, D. Manuel Pérez de la Lastra y
Villasefior, que ocupa el cargo de delegado de la comision de cultura.

A través del Gobernador Civil, se consigue un edicto sobre la clan-
destinidad y el intrusismo profesional.

Se inician en Marzo de 1985, los cursos de formacién profesional.

Se procede a publicar un boletin del colegio, con periodicidad trimes-
tral.

En la sesién del Colegio de Mayo de 1988, se crea un Club denomina-
do de Reserva, integrado por todos aquellos colegiados que han causado
baja por jubilacién, y que han estado integrados muchisimo tiempo en el
Colegio, concediéndole los mismos derechos que si estuvieran en activo.

Se crea el subsidio por defuncién, por importe de 20.000 pesetas, a
las viudas de los colegiados fallecidos, con mas de b afos de colegiacion.

OIMYSHIAINY G/ VHIXT = BQOpIODH

29



Boletin Informativo Agentes Comerciales

30

Se convoca un concurso de fotografias con motivo
de la fiesta de la Patrona.

Se celebra en esta capital, el V Seminario Nacional
de Agentes Comerciales, durante los dias 27 al 30 de
Abril de 1989 con asistencia de numerosos colegios de
Espana. -

Con motivo de la fiesta de la Patrona, a partir de
1990. se acuerda conceder cada afio una distincion ho-
norifica, a las firmas que han colaborado con la profe-
sién.

Se le concede por parte del Consejo General, a D.
Andrés Garcia-Arévalo Benitez que lleva mas de 25 afios
como Asesor Juridico del Colegio, la medalla de Plata a la colegiacion.

En el afio 1990 el Colegio esta representado con un stand en la feria
de Muestras de Expocordoba.

En Diciembre de 1992, se procede a la imposicion de la medalia de
plata de la colegiacion , al anterior Vicepresidente D. Fernando Rodriguez
Alcala, por parte del presidente del Consejo General, Sr. Molina Garcia.

Se crea en 1994 el subsidio de nupcialidad, en la cuantia de 50.000
ptas. a los colegiados con mas de 5 anos de colegiacion.

En las elecciones de Junio de 1994, toma posesion como nuevo
Presidente del Colegio, D. Elias Cano Cano.

La Junta de Gobierno esta constituida por:

Presidente : D. Elias Cano Cano
Vicepresidente: D. Carlos Reyes Garcia
Tesorero: D. Diego Molinero Mondejar
Contador: D. Candido Torrico Robledo
Secretario: D. Miguel Serranc Navarro
Vocales: D. Carlos Ortiz Costi

“ D. Manuel Garcia Perea
“ D. José M? Navarro Reyes
“ D. Manuel Campos Torronteras
“ D. Ricardo Lanti Melgarejo
“ D. Antonio Leon Gonzalez
! D. Antonio Lépez Guerrero
D. Rafael Garcia Mingallon
“ D. Pedro Rodriguez Jordano

Se firma un convenio de colaboracion entre el Colegio y la Entidad
bancaria Cajasur.

También se firma un convenio con la firma Cepsa, para conseguir
unos precios especiales de carburantes a los colegiados.

Se siguen impartiendo los cursos de Formacion Profesional.

El colegio en Enero de 1996, se integra en la Junta Arbitral de Consu-
mo.




Por fallecimiento del Presidente D. Elias Cano Cano, en Junio de 1996,
se hace cargo de la presidencia del colegio, el actual Vicepresidente D.
Carlos Reyes Garcia.

La Junta de Gobierno queda constituida por:

Presidente : D. Carlos Reyes Garcia
Vicepresidente: D. Antonio Lépez Guerrero
Tesorero: D. Diego Molinero Mondejar
Contador: D. Céndido Torrico Robledo
Secretario: D. Miguel Serrano Navarro
Vocales: D. Carlos Ortiz Costi

D. Antonio Leén Gonzalez
D. Rafael Garcia Mingalldn
D. Pedro Rodriguez Jordano
D. Manuel Arrizabalaga Garcia
D. Esteban Gélvez Reina
D. Ricardo Lanti Melgarejo
D. Mercedes Torrico Pozuelo

Asistencias a las reuniones de la Zona de Andalucia, que se celebran
en la ciudad de Antequera.

El Consejo General le concede la medalla de oro de la colegiacion, al
anterior presidente, D. Carlos Ortiz Costi, cuyo acto de imposicion se
realiza en Diciembre de 1996.

Se amplia la cobertura de la péliza de seguro la accidentes, aumen-
tando hasta los 75 afios la edad, para tener derecho a las prestaciones y
la asistencia sanitaria gratuita.

Se crea la asesoria médica, con la consulta gratuita en un despacho
del colegio de un médico internista.

El colegio asiste al Il Congreso Iberoamericano, celebrado en
Pontevedra.

Con motivo de la fiesta de la Patrona en Diciembre de 1997, se toma
el acuerdo de celebrar anualmente una comida de hermandad, entre los
componentes del club de Reserva.

Se acuerda que, la inscripcidn en el colegio a los hijos de los colegia-
dos, sea gratuita.

Con la compania de seguros Caudal, se firma un convenio de colabo-
racion con precios especiales para los colegiados.

Se aprueba el Estatuto General del Consejo Andaluz de Colegios Pro-
fesionales de Agentes Comerciales, y en Agosto de 1998, se crea por la
Conserjeria de Gobernacion y Justicia de ia Junta de Andalucia, el Consejo
Andaluz de Colegios Oficiales de Agentes Comerciales.

En Noviembre de 1999, se celebra el | Concurso-Exposicion de pintu-
ra.

En el mes de Mayo del afio 2000, toma posesion de la presidencia
en las elecciones celebradas, D. Manuel Arrizabalaga Garcia.
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La Junta de Gobierno queda constituida por:

Presidente :

Vicepresidente:

Tesorero:
Contador:
Secretario:

Vocales:

D. Manuel Arrizabalaga Garcia
D. Antonio Lopez Guerrero
D. Diego Molinero Mondejar
D. Ricardo Lanti Melgarejo
D. Miguel Serrano Navarro
D. Antonio Leén Gonzélez
D. José Lopez Climent
D. Rafael Garcia Mingalldn
D. Francisco Dancausa Ruiz
D. Esteban Galvez Reina
D. Francisco Lozano Montero
D. Antonio Serrano Galan
D?. Maria de la Fe Fernandez Herrero

Se informatiza totalmente las oficinas del colegio.

En el mes de Diciembre se celebra el Il Concurso-Exposicién de pin-

tura.

Cesa por jubilacion el Asesor Juridico del colegio, Sr. Garcia-Arévalo
Benitez, con mas de 32 afios de colegiacion.

Por el Consejo General y a peticion del colegio, le
conceden el anterior Presidente D. Carlos Reyes Garcia,
la medalla de oro de la colegiacidn, que le es impuesta
en la fiesta de |a Patrona, en Diciembre de 2000.

Publicacién en los periddicos “Cérdoba” y “ABC", de
un especial sobre el colegio y para dar a conocer la pro-
fesion del Agente Comercial.

Con el fin de ampliar los servicios del colegio, se
firman unos convenios de colaboracién con la entidad
bancaria Unicaja, con la compafia Telefonica y también
-con la compafia de asistencia sanitaria Sanitas.

En resumen, en los 75 afios de existencia del Cole-

gio de Cérdoba, ha tenido su sede social en cinco domicilios distintos y ha
estado presidido por 10 Presidentes.




-
i

>a

&
w
-t

S Ve
1,

50

£

1




con motivo del
/% 75 Aniversario

del |

23 de noviembre
al

< 13 de diciembre

. fotografias, objetos
. curiosidades...

i’b/\\JD LS S
k&-/"-a S Q(,.(Dh’ CIA'F

545 B AGERSE

*u*

'1‘.- : -
.-f_f:_;‘f |
A ) 1113 § D3 5

'y ¢ -
———— Ak
Bl

L &

r‘;‘rf



Efemérides Gozosa

Gracias, en primer lugar, por brindarme la posibilidad a través de
estas paginas de asomarme a vuestro Colegio Profesional en esta oca-
sién tan especial del 75 Aniversario de su fundacién y sumarme asi a
vuestra alegria a la vez que mostraros mi publico reconocimiento. Repa-

sando 1a historia de estos 75 afios de camino colegiado, pues vuestra FRANCISCO
actividad es milenaria ya regulada en el Cédigo de Hanmurabi del 2150 GARCIA-
a.c., sblo cabe descubrirse por la extensa e intensa labor que habéis CALABRES
desarrollado como Colegio Profesional: ahi estan los numerosos conve- COBO

nios susctritos, los asesoramientos y prestaciones a los colegiados, los
medios técnicos y humanos de que disponéis, y la cantidad de actos,
publicaciones, juntas, concursos, ciclos formativos, etc. que vais desgra-
nando a lo largo de los meses; a lo que hay que unir la permanente adap-
tacién de los tiempos pues, desde el afio 1926 muchas cosas han cam-
biado, y la mejora de la sede, la ampliacion de servicios, la adaptacion a
las nuevas tecnologias hace de vosotros un Colegio Profesional grande,
no solo en edad y afios, sino en actividades, adaptacién, eficacia y com-
promiso. Y si los Colegios Profesionales, como todas las Instituciones,
son grandes, es porque grandes son las personas que los rigen y gestio-
nan.

Y no podia ser de otra manera, el Colegio de Agentes Comerciales
representa a un colectivo vivo, muy dinamico, exigente, perseverante,
audaz y emprendedor que ha sabido transmitir dicho caracter a su repre-
sentacion colectiva y profesional. El agente comercial, figura clave en el
mercado de bienes y servicios, ha sabido librarse de los estigmas de
otras épocas, y ha ido perfeccionando su quehacer, tecnificando sus pro-
cedimientos: técnicas de ventas, marketing, estudios de mercado, con-
trato de agencia.... pero en la base sigue subyaciendo como cimiento y
pilar el trato humano, afable y cordial, la predisposicién personal, el res-
peto, la cercania y amistad con el comprador, que siguen enmarcando el
esfuerzo diario que realizais, los muchos kildmetros que tenéis a las es-
paldas, la presion de vuestras representadas en [a consecucion de objeti-
vos y ampliacion de mercados. Es verdad que las nuevas tecnologias y
medios de comunicacion van cambiando habitos y estilos: pronto todos
los catdlogos de bienes y prestaciones lo encontraremos en intemet, se
centralizaran ofertas y pedidos economizando costes para empresas; pero
esto no podra nunca sustituir el café o la comida con el cliente; la
confidencialidad en el trato, la fidelizacién, la mutua estima personal, la
constancia adquiera o no la contraparte vuestros productos.

El mercado, lo sabéis bien, es cada vez mas exigente, la competencia mas feroz, las tecnologias mas
sofisticadas, y los productos que representdis mas complejos, pero nada ha de frenar vuestra permanente
inquietud, vuestro esfuerzo personal, y esta efemérides conmemorativa del 75 aniversario de vuestra accion
colegiada, imprescindible hoy para velar por vuestros intereses individuales y colectivos, sélo es un acicate mas
en los miles de afios de existencia de vuestra profesién, una llamada de atencion a los nuevos retos que plantea
el futuro del siglo XX, y un reconocimiento a ese dia a dia en el que ponéis toda la ilusion por vuestro trabajo, por
vuestra generosidad con el cliente al que muchas veces tenéis que salvar la cara, por vuestra entrega constante
a pesar de los avalares personales y los reveses de la vida.

Que la Virgen de la Esperanza, a cuyos pies 0s quisisteis poner invocandola como Patrona de vuestra
profesion, os proteja con su manto, os aliente con su ejemplo y os bendiga en vuestra labor, a vosotros ya
vuestras familias. Felicidades.
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MANUEL
PEREZ DE 1A
LASTRA Y
VILLASENOR
Asesor Cultural

Setenta Afos
de Profesion

ngresé en el colegio el 1 de Febrero de 1941 siendo presidente D.
Juan Munoz Gaitan.

Desde el momento de mi colegiacion y dados los conocimien-
tos que poseo de farmacia, pasé a formar parte de la seccion de
especializados en Productos Quimicos y Farmacéuticos, de la que
a la sazbnera su presidente D. Felipe Toledo Gutiérrez, quien me
escogié como secretario y desde entonces, he desempefado car-
gos de mayor o menor responsabilidad en nuestro colegio.

Mi labor como agente especializado, consistia en presentarle
al médico los preparados del laboratorio representado, y los
nuevos medicamentos origen de investigacion; para que esta labor
fuese mas eficaz, y con el fin de informarles debidamente, solia
asistir a los cursos que en la empresa se impartian, asimismo for-
maba parte de mi trabajo la visita a farmacias y mayoristas, en
gestion de ventas.

Como quiera que esta labor se extendia a la provincia, tenia
que viajar periddicamente, y como entonces habia pocos vehiculos,
ya que aun no habfa hecho su aparicion el coche utilitario, solo una
parodia llamada “ Biscutes “ gue dicho sea de paso te dejaba tirado
en la carretera cada dos por tres, asi que necesariamente se tenia
que viajar en tren o coche de linea.

El ferrocarril que hacia el trayecto Cérdoba-Almadén, que se
tenia que utilizar para ir a PefarroyaPueblonuevo, era lo mas
parecido a fos de las peliculas del Oeste; vagones de madera con
un farol de petréleo colgado del techo, y como la locomotora tenia
muchos afios iba en desesperante lentitud, ya que en algunos pun-
tos del recorrido, sobre todo en los que habia pendientes, que eran
los mas, te podias subir y bajar tranquilamente sin temor a quedar-
te entierra. Para ir de un pueblo a otro en el Valle de los Pedroches,
el viaje se hacia en trenes de via estrecha, cdmodos y relativamente
rapidos que permitian contemplar su dilatada llanura y el paisaje
agreste de la comarca.




Las fondas con el pomposo nombre de hoteles eran malisimas,
a pesar de que me alojaba en la mejor del pueblo, adolecian de
comodidad - aun no habia hecho su aparicion la palabra Confort -
como estabamos en tiempo de racionamiento, casi siempre el ment
era el mismo,; me refiero a las que existian en los pueblos impor-
tantes, encuanto a las que habia en los pequenos, es mejor no
hablar, carecian de lo mas indispensable e incluso de agua corrien-
te, ya que para el aseo personal se tenia que utilizar agua de pozo;
esto es a grandes rasgos, los inconvenientes que teniamos que
soportar en nuestro trabajo, en la actualidad esto ha desaparecido,
los desplazamientos son mas rapides y comodos debido a los
magnificos automoviles que existen, pero en contrapartida se ha
perdido el companerismo, ya que cada uno va a su aire.

En mi dilatada etapa comercial conoci como presidentes a D.
Juan Munoz Gaitan, D. Salvador Fernandez Caparros, D. Miguel
Salcedo Hierro, D. Carlos Ortiz Costi, D. Elias Cano Cano, D. Carlos
Reyes Garcia y al actual D. Manuel Arrizabalaga Garcia con los que
colaboré como Vocal de la Junta de Gobierno.

En unién del companero Enrique Aguilar Jurado, de imborrable
recuerdo, fundamos en el seno colegial, la “ Asociacién de Visitadores
Médicos “ con ello se pretendia acabar con el intrusismo dentro del
ramo, lo que dio su fruto, debo decir que su presidente fue el Sr.
Aguilar Jurado y el secretario el que esto escribe.

Después de una larga etapa, desempeiié el cargo de Delegado
de Cultura hasta la jubilacién, y como mi vinculacion al colegio es
tan grande, la Junta de Gobierno acordd por unanimidad, con el
fin de no perder los entrafables lazos que a €l me unen, nombrarme
Asesor Cultural, lo que para mi es un honor, cuyo cargo lo desem-
peno en la actualidad.

Lo anteriormente expuesto, es en sintesis parte de mi dilatada
trayectoria profesional, en la que siempre encontré excelentes com-
paferos, los que aun contintan distinguiéndome con su amistad.
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ANTONIO
LEON
GONZALEZ
Yocal de la
Junta

/5 Aniversario
Colegios de Agentes
Comerciales
«Meditaciones de un
Vigjante»

unes, 10 de Septiembre de 2.001. Son las 9:45, acabo de coger el A.V.E.
de Cordoba a Madrid. Hay feria de joyeria, regalo y decoracién. Y aungue lo
mio son los muebles, voy solamente un dia para ver, y estar atento a lodos
los acontecimientos que como Agente Comercial puedan ser interesantes.

Este afio se celebra el 75 ANIVERSARIO DE LOS COLEGIOS DE AGEN-
TES COMERCIALES DE ESPANA. Y no puedo evitar, ante Ja tecnologia de
los medios de comunicacion que hoy disponemos, los cuales nos lievan a
desplazarnos con rapidez y comodidad, tener un RECUERDO CON MAYUS-
CULAS, para todos los hombres que hace tantos afios dedicaron su vida al
comercio.

Dejo correr-mis pensamientos acompaiiado del suate balanceo del
tren, y mientras que contemplo los diferentes colores de la tierra, los distin-
tos verdes de los arboles, la belleza de las sierras, el dorado del trigo ya
cortado, y el azul limpio del cielo, absorto en el recuerdo, me traslado a los
tiempos del AGENTE COMERCIAL, el “VIAJANTE" de hace 50 afios y pongo
fecha por acercarme a lo que nos ocupa, al 75 ANIVERSARIO, va que la
profesion de vendedor, es casi tan vieja como el hombre.

Eran auténticos héroes,... medios de comunicacion totalmente distin-
tos a los de hoy. Pocos trenes y lentos, con estaciones a veces a 4 6 5 km.
del pueblo, tenian que llevar las “maletas” a pulso, como podian, descan-
sando aquiy alla hasta llegar al pueblo. En el mejor de los casos las carga-
ban en burros y asf, la cosa era un poco mas llevadera. También viajaban en
bicicletas, después las primeras motos que salieron,... autocares que llega-
ban al pueblo dos veces a la semana. Cualquier medio era bueno para salir
a vender. Todo esto motivaba que el vigjante tuviera que estar hasta dos
meses de viaje; En cada pueblo tenia que estar dos o tres dias por falta de
mejores comunicaciones. Hacian amistad con los clientes, y con sus hijos,
para los que era un personaje entrafable , a veces mas que un familiar, ya
que cuando iba, siempre les llevaba un regalito o pequefio detalle.

Como tenian tiempo, creaban nuevos negocios; mas de un barbero,
terming teniendo tienda y barberia y mas de un estanquero amplié su nego-
cio y vendia'muebles y regalos. Y el que tenfa ferreteria empezé vendiendo
las primeras bicicletas y rmotos que llegaron al pueblo. Y a muchos “diteros”
animaron a poner tiendas de tejidos, zapatos y muebles.

En aquellos tiempos, era mucho mas facil poner una tienda que hoy.




Pero justo es reconocer que EL AGENTE COMERCIAL, AYUDO A CREAR Y A
MONTAR EL COMERCIO DEL PAIS.

Mientras... el tren sigue su marcha..., y mis primeros recuerdos de
nifio llegan a mi mente y pienso... cuando en una ocasion le dije a mi madre.
iMama no me acuerdo de la cara de Papél... y ella,... con carifio me abraza-
bay me hablaba de él. Eran dos tres meses los que estaba fuera de casa.

Creo que mi padre fue viajante un poco por necesidad, y quizas un
mucho por vocacion. Se dio la paradoja que siendo maestro escuela, opto
por el viaje, y recuerdo que fue mi madre la que nos ensend a leer a mis
hermanos y a mi.

Cuando volvia papa, todo era jolgorio, ilusién, y alegria. A su lado no
habia problemas. Fue un gran hombre, Pienso, que e! vigjar y el conocer
completaron la personalidad del mejor hombre que yo he conocido.

Tanto influyeron estos hechos, en mi vida, gue en cuanto tuve oportu-
nidad, VOCACIONALMENTE, me dedigue al viaje, a la venta. Entonces admi-
ré mucho mas al viajante, al Agente Comercial. Porque seguimos ayudan-
do, seguimos orientando comercialmente, arreglando catalogos, llevando
nuestros productos al comerciante, luchando por conseguir poner una ex-
posicion, pero también luchando por las mejores condiciones para nuestros
clientes, estando atentos para que las reclamaciones se solucionen cuanto
antes, solucionando cobros, y un sin fin de cosas mas.

Siempre dispuestos a salir a trabajar, llueva o nieve, haga frio o calor,
con salud, o sin ella. Tenemos que salir, tenemos gue seguir creando vida,
creando negocio.

El afio 1998 en la estacion de Atocha en Madrid, donde tanto viajero
viene y va y en un sitio donde todos pudieran verlo, se puso un monumento
AL AGENTE COMERCIAL. Creo que no debia de haber plaza de ningtin pue-
blo, ni ciudad de Espafia, que no tuviera su monumento, su recenocimiento,
su homenaje a la figura DEL AGENTE COMERCIAL, al hombre que tanto ha
hecho por el comercio y que seguira haciendo.

Realmente, en este 75 ANIVERSARIO DE LOS COLEGIOS DE AGENTES
COMERCIALES, me siento or-
gulloso de ser AGENTE CO-
MERCIAL.

Sigo mi viaje,... de vez en
cuando, siento con la rapidez
gue cruza otro tren,... el sueno
me quiere vencer, pero me es-
pabiléd ante la contemplacion
del paisaje, dejo mis recuerdos
y empiezo a preparar y pensar
en nuevos proyectos. Y, casi sin
darme cuenta,... la voz dé la
azafata que nos dice... Sres.
Pasajeros estamos llegando a
Madrid.

“FELICIDADES AMIGOS
EN ESTE 75 ANIVERSARIO”
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ANTONIO
ORTEGA
SERRANO
Miembro del
Club de
Reserva

Cordobeses en
Ameérica:
Manuel Priego Lugue

| articulo va a versar sobre un Carteyano, un hombre que desde
pequenio, solo aprendid el oficio de vender, ya que desde muy corta
edad, ayudaba a su padre en esa tarea noble y sacrificada de aten-
der a las gentes que se acercaban a su pequeda tienda y, que un
dia, deseoso de emprender una nueva vida y descubrir nuevas lati-
tudes de |a venta a gran escala, emigré a tierras americanas, y que
alli, primero comenzd como mozo de unos grandes almacenes de
calzado, posteriormente como vendedor, encargado y socio de su
jefe. Al poco tiempo, Manuel Priego Lugue, con su trabajo, constan-
cia y sacrificio, ha llegado a poseer una gran empresa, que aln con
los problemas econdémicos que padece Argentina y en su territorio
la ciudad de Cérdoba, él con tenacidad y pagando prestamos de
verdadera usura, trata de sacar a flote su negocio y no dejar des-
amparados a los mas ciento veinte empleados con que cuenta en
su empresa de Calzados “DIEZ”.

Yo que he tenido la suerte de viajar por varias partes del mun-
do, he conocido a muchos conciudadanos nuestros, o de otras pro-
vincias de la verde Andalucia, trabajar en puestos de responsabili-
dad, en empresas de todo tipo, muchos de ellos salieron de sus
respectivos pueblos sin conocimiento de lo que es una fabrica, un
comercio 0 una importante constructora, pero si puedo asegurar
que muchos de ellos alcanzaron puestos de importancia como, di
rectares, Jefes de Ventas, Jefes de Personal o encargados, solo
por su trabajo, su honradez y sus ganas de triunfo, por ello os
confieso que me siento muy orgulloso de ser cordobés y Andaluz.
Debido a mi anterior trabajo, relacionado como no, a Vender los
productos que representaba, recorriendo algunos paises de los cin-
co continentes, he podido comprobar que siempre que en esas
tierras lejanas, sea el pais que sea, se habla de un espafiol v, si
como en este caso ademas es andaluz, se le relaciona con un ma-
tador de toros, el “olé” de un “bailaor” o “bailaora”, la “guitarra”,
unas “castanuelas”, una “pandereta” o un “cantaor” de flamenco”. Y
no es que me haya sentido por ello avergonzado ni herido. No, ni
mucho menos, y si, por el contrario me he sentido muy orgulloso de
ser espanol, andaluz y cordobés. Los motivos, son evidentes, pues




por que creo que para ser matador de toros, hay que tener mucho
de hombre y un valor fuera de limites. Para ser un buen “bailaor o
bailaora”, saber mover los pies y las manos con delicadeza y a la
vez con garra y destreza y ademas tener ia prestancia, la dulzura y
la elegancia de un pavo real, y no digamos de coger una guitarra
entre las manos, para ello hay que tener, primero; dedos suaves,
veloces y armoniosos y para tocar la guitarra como mandan los
canones, hay que ser un virtuoso como lo fueron o son: Andrés
Segovia, Narciso Yepes, Sabica, Paquito Simdn, Paco de Lucia,
Manolo Sanlucar y Manuel Silveria entre otros. En cuanto a ser un
buen “bailaor o bailaora”, hay que tener ios pies del Gran Antonio,
Antonio Gades o Faico y el garbo, la fuerza y la gracia que derramé
Lola Flores, y otras tantas, que para no olvidarme alguna, prefiero
no dar mas nombres. En cuanto a las “castanuelas”, jAy! Las casta-
nuelas, ;quién no ha llorado de emocién al escucharlas en los con-
ciertos de Lucero Tena? Que las hace hablar y decir frases maravi-
llosas. ;Y la pandereta? La pandereta que se toca y da ritmo a los
villancicos en las fiestas tan sublimes y de rancio sabor popular
como la Navidad y también, como no, en los conciertos de una
“Tuna”. Y si hablamos del “cante jondo”. ;A quién no se le ha erizado
el cabello, al escuchar a Don Antonio Chacdén, cantando una mala-
guefa, unos fandangos a Pepe Marchena, el emigrante-a Juanito
Valderrama, soy minero a Antonio Molina, las Campanas de Linares
a Rafael Farina, viva el vino y las mujeres a Monolo Escobar y a
muchos otros, que la lista seria tan larga e imposible de enumerar?.

Pero lo mas incongruente es que nunca se habla de un espa-
fol, andaluz o de cualquier otra region. De sus triunfos en la vida
intelectual, en el trabajo duro y puro, en su capacidad, constancia y
perseverancia, en su fuerza de voluntad para llevar a cabo las em-
presas y tareas mas dificiles e importantes, la responsabilidad de
sus actos y su tenaz comportamiento de honradez y sinceridad.
Manuel Priego Lugie, es uno de estos Ultimaos y por ello he querido
hacer un homenaje a él y tantos que como él, han sembrado las
tierras del mundo de hombres de calidad, dignos de mencidn, por
ser ante todo, extraordinarios trabajadores. Ademas de todo lo di-
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cho, Manolo como gusta de ser lamado Manuel Priego Luque, siem-
pre esta pendiente de la llegada de un cordobés, Andaluz o espa-
fol, a aquella Cérdoba de la Nueva Andalucia, para ponerse a su
lado y hacerle la vida y su estancia mas amena, sea de la condicién
social que sea. El no mira nunca situacion social de la persona a la
que atiende, lo se por experiencia, sélo necesita saber su nombre y
su procedencia.

Y esto amigos es la vida de un Carteyano, y la mejor biografia
que se puede escribir de él, la de un hombre integro y ejemplar que
como otros, dan ejemplo de lo que pueden hacer y dejar en la histo-
ria un buen trabajador andaluz, un cordobés en tierras americanas,
sin llevar en sus manos “unas castaiuelas”, “una guitarra” o “un
vestido de torero”, y si, un corazén grande y noble lleno de esperan-
za. Por ello creo que debemos saber apreciar, valorar y aplaudir a
estos hombres, que como éste andaluz llevan en su sangre la voz
de sutierra, y como no, siempre la nostalgia y ia afioranza de poder
volver algun dia y disfrutar de su pueblo natal, en este caso Nueva
Carteya, que es donde nacid y se crié mi inolvidable amigo, Manuel
Priego Luque.

Digno de ser mencionado en este nimero “Especial 75 Aniver-
sario” de nuestra Revista del llustre Colegio de Agentes Comercia-
les de la Provincia de Cérdoba.




Impresiones
Generales de un
Colegiado

En mis 38 anos de Agente Comercial, llegué hace mucho tiem-
po a la conclusién de que es una profesion vocacional antes que
nada. He logrado que en estos anos, el 90% de mis clientes sean
amigos antes gque nada, al hacerles ver una total seguridad, de que
jamas serian confundidos o engafiados en la gestion que trataba-
mos, 0 sea sacar un pedido. Y a la vez solventarles cualquier contin-
gencia que se les presentara con los proveedores, muchas veces
en contra incluso de mis emolumentos; parece esta frase una in-
congruencia pero al final, en un tanto por ciento elevado, se ve
recompensada por parte de mis “amigos clientes” que ven que a
pesar de ser mi sustento o modo de vida, no por ello dejo de velar
por sus intereses, sin descuidar los de la firma que represento.
Perddn por referirme en primera persona, pero tengo la completa
seguridad que en un 99%, todo el que se dedique a esta preciosa
profesién se comporta de la misma manera. Una premisa importan-
te es valorar siempre al cliente y que, éste, al verte llegar no piense
“ya esta éste aqui”, sino que te vea como un amigo y no como un
ser pesado, que va hacerte perder un tiempo que puedas dedicar a
otro menester.

La vida de agente comercial es dura pero ;qué profesion no lo
es?. A diferencia de otras, nosotros tenemos la satisfaccion de que
con nuestro comportamiento tenemos
mas amigos que nadie.

A través de mi Colegio de Cérdoba
me siento respaldado en todo momento
por su inestimable colaboracion en todos
lo aspectos y por ello lo felicito en su 75
aniversario. Y me felicito yo mismo, por
llevar formando parte de este Colectivo
38 afos, en los que he logrado tener tan-
to en su personal administrativo, juridi-
co, médico y fiscal, como en su Junta de
Gobierno, unos grandes amigos.

Feliz aniversario para todos.

EMILIO
GONZALEZ
LATUR
Colegiado
1295053
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SALVADOR
FERNANDEZ
FERNANDEZ

Colegiado

n®. 6.691

En Recuerdo de mi
Abuelo, D. Salvador
Fernandez Caparrds

or primera vez, y espero que no sea fa Ultima he decidido escribir unas
lineas y gozar de ese privilegio que es para mi el poderme dirigir a
todos mis companeros de colegiacion, con el motivo de habtaros de
una persona muy importante para nuestro colegio y responsable direc-
to de que este afio podamos celebrar el 75 aniversario del mismo, ya
que fue protagonista de buena parte de la historia del colegio, me
estoy refiriendo al presidente D. Salvador Fernandez Caparrds, mi abue-
lo, mi idolo, mi ejemplo... Aunque él no pudiera saber que la familia
seguia en el colegio ya que tuvo la desgracia de perder muy joven a su
hijo mayor

Salvador Fernandez Soler que también me colegiado y ademés
murid cuatro afos antes de mi colegiacion.

Recuerdo que en mi infancia aprovechaba cualquier circunstancia
para llevarme a nuestro colegio y ensefiarme sus dependencias y asf
hablaba y saludaba a todos los que alli se encontraban, los cuales eran
muy amables conmigo y me ofrecian caramelos.

Sobre la vida profesional de mi abuelo no voy a decir nada puesto
gue nuestro colegio publica en esta revista bastante de su labor, dedi-
cacion y buen hacer al frente del mismo pero si quisiera haceros saber
gue en el aspecto humano era una persona carifiosa, amigos de sus
amigos y que supo sacar adelante a una familia que quedé truncada
desde muy temprano con la pérdida de su esposa, mi abuela Isabel
teniendo que hacer a la vez de padre y madre para dos varones y
cuatro hembras dandole a todos una educacion y unos estudios que
por desgracia no eran frecuentes en aquella época. Este fue el secreto
para que triunfara en su guerida profesion, ef caracter gue forjo supe-
rando todas las adversidades no solamente profesionales sino tam-
bién humanas.

Quiero terminar estas lineas agradeciendo a nuestro presidente,
junta de gobierno y en especial al equipo administrativo el trabajo tan
exhaustivo y tan bueno realizado, recabando toda clase de datos
cronoldgicos y material de archivo para sustanciar y documentar el
articulo referente a mi abuelo.
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a Viruta

Por los afios 89-90 y siendo una de las primeras de Espafia, se
cred la Seccion Il del Mueble, en el seno del Colegio de Agentes Co-
merciales de Cordoba, que acoje a los profesionales de la madera y
afines.

Con reuniones mensuales, debaten cuantos problemas se susck
tan en el quehacer diario de su profesion; sin embargo, reina en todos
ellos una amistad y un compafierismo dignos de envidiar.

Rematan el afio de trabajo con una Comida de Hermandad y una
Eucaristia de Gracia por terminar el afio.

Con sus sefioras celebran todos los afios la Fiesta de San Valentin
y aqui es donde se amplia la familia del ramo del Mueble, que cada dia
esta mas unida

Desde hace algunos afios, vuelcan sus inquietudes literarias, ade-
mas de las excelencias de sus representados, en una revista anual
—que denominan «La Viruta»—, de la que ofrecemos una seleccion de
algunas portadas.

REVISTA DE LA
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LAMS FEIMAMDO
GARRIDO

w Me decia usted que le han
salido los dientes en =l mmn-
do de 1a representacion.

-Asi es, vendiendo, porque lo
unico que he hecho en mi vida
es ir a la escuela y vender. Des-

de que tengo uso de razén,’

siempre he estado relacionado
con la venta, unas veces repre-
sentando unos productoes y
otras veces otros distintos.

i Se puede dedr que &sa es su
vida.

~8i, mi vida y mi ilusién. Esta
profesién es una vocacion. Yo
soy lo que siempre quise ser,
por eso me dediqué a las repre-
sentaciones.

# £Y qué le influyé para mon-
tar su propia empresa en
19717

-Yo trabajaba en una empresa
sevillana y me enviaron.a Cor-
doba a solucionar dos temas
administrativos més que co-
metciales. Después de solven-
tar esos problemas, decidi que-
darme aqui. Siempre que vine
a Cérdoba tenfa la ilusidén de
volver a esta ciudad, La propia
inercia de volver me indujo a
establecerme adui. definitiva-
mente.

® ¢Cudl es 1a cualidad funda-
mental para ser un buen ven-
dedor?

—Para ser un buen profesional,
lo que hay que ser es serio. Eso
ocurre en todas las profesio-
nes. El vendedor debe basar
siempre su linea.de actuacién
en la seriedad, que nadie te to-
que el punto, Tienes que tener
credibilidad para que cuando
vayas a ver a un cliente, éste

confie plenamente en ti y sepa_

que le vas a respaldar en todo
lo que estd comprando.

1 Pero, al margen de la serfe-
dad, habri que conocer Ia téc-
nica de la venta, saber trans-
mitir ¢l mensaje, estar con-
vencido de lo que uno vende...
-Bueno, por desgracia el ven-
dedor siempre ha tenide muy
mala prensa. Dice el refrin
que estds mds corrido que los
calzoncillos de un represen-
tante, Ese es un sambenito que
nos han colgado un tanto pe-
yorativo, perc no es asi. Tenga
en cuenta que todos aquellos
profesionales que estén en la

Exinban Galues
Ramnm es direcion &
Rapresentaclonss
Galwez.

élite de las representaciones
son gente muy seria. Biem es
verdad que no tede el mundo
que sale a 1a calle con una car-
tera bajo el brazo puede lla-
marse represeniante ¢ agente
comercial: éPor qué? Porque
un sefier que se ha quedado
parado, lee el periddico y se
acoge a las mil ofertas que sa-
len todos los dias para vender.
Y. claro, para vender hay que
saber hacerlo, porque ésta es
una profesion en la que hay
que estar constantemente
aprendiendo.

# La vida del represeniante es
dura, pero tieme sus compen-
saciones. Se dice que la calle
es la mejor escuela de la vida.
—-Hombre, es la mejor universi-
dad que puedas tener. La calle
es una constante fuente de co-
nocimiento, Se aprende lo in-
decible. Y acabas conociendo
muy bien a tus clientes. Es
dificil hacerse una idea de Ia
diferencia que puede existir
entre un cliente y otro, puede

VENTA A CREDITO

“Los represantantss

acabames slends vns

especie de banco
para los clientes”

set como la noche y el dia.

@ Y aczba uno convirtiéndose
en psicilogo...

~fisa es otra, porque tienes que
aprender a valorar a la perso-
na que tienes enfrente. Todo el
munde que abre un negocio
quiere que le des crédito en los
articulos que compra. Enton-
ces, acabas convirtiéndote en
una especie de banco, porque
los bancos venden dinero y no-
sotros vendemos productos, la
mayoria a crédito. La realiza-
cién de 1a venta se lleva a cabo
cuando se cobra. Y estd claro
que no le puedes ir dando
crédito a todo el que aparece.

w El ex ministro Pimentel va-
ticinaba que dentro de diez
aiios casi el 90% de las ventas
se realizarfan a través de in-
ternet, {Cudl es el future de
las representaciones?

-De eso se lleva hablando des-
de que se cred la red, pero la
profesién de vendedor nunca
acabard. Se acabard, eso si, el
vendedor que no sea un autén-
tico profesional preparado pa-
1a la venta. Le puedo asegurar
que no hay en el munde nin-
guna casa ni ningtin producto
que, porT muy bueno y conoc-
do queé sea, se venda solo. Y al
igual que una empresa necesj-
ta un buen creador, necesita
también un buen vendedor.




COLEGIO PROFESIONAL DF

AGENTES COMERCIALES
1. s e — E

EBF | | P T







